Software Com a aquisicao da XPressSoft, companhia
torna-se representante da européia Telelogic na AL

DTS faz aquisicao
e passa a distribuir

tecnologia sueca

Jodo Luiz Rosa
De 530 Paulo
Meses atrds, a DTS Latin Ameri-
ca, que atua na drea de software e
servicos de teenologia da informa-
¢ao(TT), procurou a sueca Telelogic
com a proposia de tomar-se sua
distribuidora na América Latina.
Nio deu certo. “A Telelogic expli-
cou que ji tinha contrato de exclu-
sividade com outra companhia na
regido”, conta Fernando Parra, pre-
sidente da DTS. A empresa langou-
s¢, entdo, ao plano B, que acaba de
ser finalizado: adquiriu a XPress-
Soft, parceira daTelelogic.
=“A aquisicio nio vai clevar
siiito a receita da DTS neste mo-
mento, mas & estratégica”, diz
Farra. A Telelogic produz softwa-
fes que sio usados como ferra-
mentas para melhorar o processo
de criagio de outros softwares.
Com e¢ste tipo de programa, a
DTS quer atender grandes empre-

sa5, que costumam desenvolverin-
ternamente muito do que necessi-
tam na drea de software, afirma o
executivo. Mesmo quando usam
pacotes prontos, comprados de
fornecedores do mercado, essas
companhias geralmente precisam
fazer adaptagdes e criar aplicagdes
priprias, diz o executivo, Entre os
segmentos em foco estio governo,
setor financeiro ¢ operadoras de
telecomunicagoes.

Essa demanda ji existe entre
0% atuais clientes, ahrma Parra.
Foi esse um dos motivos que leva-
ram a empresa a bater i portada
Telelogic. Qutro ponto que pesou
na decisio é o papel que a nova
tecnologia pode assumir na ex-
pansio internacional da DTS,

A empresa ja tem sete opera-
gles diretas em paises vizinhos,
incluindo Argentina, Chile e Mé-
xi¢o, além de revendas em outros
mercados. Com essa abrangén-
cia, a expectativa € de que o po-

tencial de negdcios no extenor
poderi ser mais bem aproveita-
do pela DTS do que pela XPress-
Soft, cujos chentes na regmao sdo
atendidos basicamente por meio
de revendedores, diz Parra.

Sob o novo desenho, a XPress-
Soft seri mantida como um brago
separado da DTS, A linha de pro-
dutos daTelelogic, porém, passa a
ser gerenciada pela empresa-
mae. A XPressSoft vai cuidar dos
negicios relacionados a outros
produtos  internacionais, dos
quais também € representante.

0 valor da aquisi¢io nio & reve-
lado, mas a expectativa € de um re-
torno ripido. “Em um ano e meio,
acreditamos que o negdco estara
paga”, prevé Parra. Amudanga ndo
chega a ser novidade para a DTS,
Em uma década, a companhia ja
completou cerca de dez aquisi-
cies, incluindo a compra de em-
presas, como agora, além de pro-
dutos e tecnologias.

Fernando Parra, presidente da DTS: nova linha
de produtos melhora o processo de qualidade
na criagao de software



